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Dr. Heinz Joachim Bless 

Experte für die „Generation 55+“ 
und Verkaufsförderung

 
 

„Alter als Chance - Starthilfe für ein kreatives Leben nach der Arbeit“ 

Dr. Heinz Joachim Bless ist unser 'elderly statesman' und unser Repräsentant für die Ge-
neration Silber, also die Gruppe 55+. Seine für die reifere Clientèle entwickelten Vorträge 
und Seminare sind geprägt von viel Lebensweisheit, Erfahrung und Weitblick. 

Darüber hinaus ist Dr. Bless Spezialist für Verkaufsförderung, Verkaufsmanagement und 
Verhandlungstechniken. 

Dr. Bless studierte Betriebswirtschaft in Köln, Fachrichtung Industrie und Handelsbe-
triebslehre. Er war Inhaber einer Handelsagentur und verfügt über 25 Jahre Verkaufser-
fahrung im Business to Business und Handelsbereich, vor allem bei Verhandlungen mit 
Zentraleinkäufern großer Handelsorganisationen. Er leitete den Forschungsverband der 
CDH von 1974 bis 1987 und war 1980 bis 1986 Vizepräsident der CDH. Seit 1986 ist er 
selbständiger Management- und Verkaufstrainer BDVT und Senior-Partner im ADM Insti-
tut für Management- und Persönlichkeitsentwicklung.  

Als Dozent für Verkaufsförderung an der Westdeutschen Akademie für Kommunikation in 
Köln lehrte er Kunden-Kommunikation und erhielt 1996 den Deutschen Verkaufsförde-
rungspreis des BDVT in Bronze. 

Dr. Bless besitzt ein breites Spektrum an Erfahrung von Verkäufer-Weiterbildung in ver-
schiedenen Branchen bei namhaften Unternehmen der Konsum- und Investitionsgüter-
Industrie, die ein hohes Maß an Einfühlungsvermögen und ein gutes Kommunikations-
verhalten erfordern. Er hielt Gastvorträge über Verhandlungstechniken an den Universi-
täten Münster, Saarbrücken, Mannheim und der European Business School Schloß Rei-
chartshausen. 

Im Jahr 1988 erhielt er das Bundesverdienstkreuz.  

Dr. Bless ist Co-Autor der Bücher: Erfolgreiches Verkaufs-Management, Handbuch der 
Verkaufsförderung, Multimedia und Marketing, Großes Handbuch für den Verkaufsleiter. 
Darüber hinaus hat er diverse Artikel in Fachzeitschriften für Marketing und Vertrieb ver-
fasst. Seit 1994 ist er ein gefragter Referent auf zahlreichen Kongressen und Fachtagun-
gen. 

In seiner knapp bemessenen Freizeit geht Dr. Bless gerne auf Kreuzfahrten rund um den 
Globus, lernt neue Menschen kennen und pflegt seine zahlreichen Kontakte. 

Mit seiner unerschütterlichen Art, seinem feinen Humor und seinem hohen Sachverstand 
ist Dr. Bless eine ideale Ergänzung unseres Teams und der perfekte Ansprechpartner, 
wenn es um Themen der älteren Generation geht. 

 


